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GCC op Surflogh Conference in Edinburgh
gewijd aan duurzame stadslogistiek
De Groningen City Club was eind mei vertegenwoordigd op een 
bijzondere conferentie in Edinburgh: Surflogh. Dat is een 
internationale samenwerking binnen het Interreg North Sea Region 
VB-programma, waarbij prioriteit wordt gegeven aan de ontwikkeling 
van groene vervoersoplossingen in stedelijke gebieden.

Partners uit Nederland, België, het Ver-
enigd Koninkrijk en Zweden willen samen 
cargo-hubs ontwikkelen die echt 'slim', 
efficiënt en duurzaam zijn.
GCC-voorzitter Eric Bos was hier, op uitno-
diging van de gemeente Groningen, samen 
met andere partners uit Groningen en 
Nederland op 28 en 29 mei bij aanwezig.
Het thema van de bijeenkomst was: ‘Duur-
zame stadlogistiek in actie!’

Onderwerpen die aan de orde kwa-
men waren onder meer: ‘Economische 
leefbaarheid - essentiële elementen bij 
het creëren van een financieel duurzaam 
bedrijf?’, ‘Marketing duurzame stadslo-
gistiek’, georganiseerd door de stad 
Mechelen (België). Groningen stelde het 
onderwerp: ‘Stakeholder betrokkenheid, 
problemen en belangrijke eisen’ aan de 
orde.
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ADVERTENTIE
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Toerisme is één van de meest 
veelbelovende sectoren van de 
Groningse economie. Dat vindt 
niet alleen de Groningse hoog-
leraar Jouke van Dijk - zoals u el-
ders kunt lezen in dit blad - maar 
dat vindt ook de Groningen City 
Club (GCC).

Groningen City Club betrokken bij oprichting 
‘Toerisme Coöperatie’

Maar om het toerisme écht van de grond 
te tillen zijn er efficiënt werkende onder-
nemersorganisaties nodig. We hebben 
natuurlijk Koninklijke Horeca Nederland en 
de Recron, maar om toerisme nog beter te 
agenderen in stad en provincie wil Gronin-
gen City Club haar eigen kennis en ervaring 
beschikbaar stellen aan zo’n organisatie 

voor toeristische ondernemers.
Daarom is GCC samen met Bedrijvenvereniging 
WEST betrokken bij de oprichting van De Gro-
ningen Toerisme Coöperatie. ‘Onze ervaring 
is dat het belangrijk is dat ondernemers zich 
organiseren. En daarom hebben we geholpen 
aan de oprichting van de Toerisme Coöperatie. 
Wij zullen onze kennis en ervaring daar graag 
voor beschikbaar stellen’, aldus Eric Bos.
Eerder al waren de twee bedrijvenverenigin-

gen actief bij de oprichting van de Leisure 
Academy, die regelmatig bijeenkomsten 
wil organiseren ter informatie van Gro-
ningse ondernemers in de toeristische sector. 
Daarnaast zijn de twee verenigingen ervan 
overtuigd dat bevordering van kleinschalig 
toerisme zowel in het belang is van Stad als 
provincie. Ook is het een uitstekende aanjager 
voor de werkgelegenheid.
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The Market Hotel Groningen:
paradepaardje van WestCord Hotels vordert 
aan Grote Markt-oostzijde
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Het gaat nu snel met de bouwactiviteiten aan de oostzijde van de Grote Markt. Niet 
alleen nadert het Forum zijn voltooiing, om eind van dit jaar opgeleverd te kunnen 
worden. Dat geldt ook voor het nieuwe hotel van West Cord Hotels. Dat luistert te-
genwoordig naar de naam ‘Market Hotel Groningen’. Het is nu zelfs al te zien welke 
kleur de bakstenen krijgen, want de eerste bakstenen zijn inmiddels gelegd.

Het hotel krijgt op de begane grond een 
restaurant met terras, een high end bar, een 
hotellobby, een eigen bakkerij en keuken. Er 
is ruimte voor 123 kamers, verdeeld over zes 
bouwlagen. Ook heeft het hotel een kelder 
met verschillende functies, waaronder 
een wellness ruimte. Op het dak bevindt 
zich een terras met een mooi uitzicht over 
Groningen.
Het hotel combineert historische trapgevels 
met eigentijdse architectuur. Het reliëf in de 
gevel en de toepassing van hoogwaardige 

materialen zoals natuursteen, geven het 
hotel een grandeur die past bij deze locatie, 
aldus West Cord. Volgend jaar, 2020, moet 
het klaar zijn.

NIEUW STRAATJE
Duidelijk is nu ook te zien dat er een nieuw, 
nauw straatje komt tussen Merckt en The 
Market Hotel. Dit straatje wordt straks 
een belangrijke verbinding tussen de Grote 
Markt en het gebied rondom het Groninger 
Forum, de Nieuwe Markt.
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Driehonderd kaassoorten lokken
liefhebbers uit hele land

GRONINGEN
CIT Y CLUBMijn

Van der Leij in Oosterstraat: al sinds 1934
één van de bekendste kaaszaken in het Noorden
Honderden kazen van alle soorten en in alle maten lachen de kaasliefhebber 
toe bij binnenkomst in de winkel van Kaashandel Van der Leij in de 
Oosterstraat. Achter de toonbank liggen ronde kazen uitgestald, en elders in 
de zaak liggen kleinere kazen afkomstig uit heel Nederland of elders uit 
Europa. Alsof die aanblik nog niet verleidelijk genoeg is, zijn er ook nog de 
kaasgeuren die de ware kaasliefhebber doen watertanden.

Peter van de Velde is de trotse en bevlogen 
eigenaar van deze kaaswinkel, die in oorsprong 
dateert van 1934. Het is misschien wel Gronin-
gens bekendste kaaszaak, en ook een van de 
bekendste van heel Noord-Nederland.
‘Hoeveel kazen ik hier heb? Hmm: goede 
vraag... Ik weet het op dit moment niet exact, 
want het fluctueert, maar ik schat dat het 
er rond de driehonderd zijn. Tegen de zomer 
hebben we in verband met het warmere weer 
meestal een iets kleiner assortiment dan 
’s winters’, vertelt Peter.
Van de Velde is sinds de oprichting de vijfde 
eigenaar. Hij kocht de zaak in 2004, samen 
met zijn vrouw. ‘Daarmee ging een wens in 
vervulling. Voordien woonden we in Alphen 
aan de Rijn. Ik wilde een andere wending aan 
mijn loopbaan, en had gehoord dat deze winkel 
in Groningen te koop was. Het leek me erg leuk 
om een speciaalzaak te hebben, ook vanwege 
het contact met de klanten’, zo vertelt Peter.
De zaak was tot dat moment eigendom van 
meneer Zijl, die het vanaf de jaren zeventig 
vakkundig had bestierd. ‘Ik heb er sinds de 
aankoop geen secónde spijt van gehad. De 
winkel heeft ons precies gebracht wat we ervan 
verwacht hadden. Het gaat ons niet om het 
gewin, maar vooral om het prettige werk en 
het leuke contact met de klanten’.
In die vijftien jaar is de smaak van de consu-
ment niet echt veranderd. Hoewel hij ernaar 
streeft een zo breed mogelijk aanbod te heb-
ben, is de vraag naar belegen kaas en extra 
belegen kaas toch het grootst. ‘Eén van onze 
specialiteiten is boerenkaas. Dus kaas die echt 
afkomstig is van de boerderij. Nu is er met de 
andere kazen ook niets mis, maar boerenkazen 
hebben altijd iets extra’s. Al komt alle melk van 
de boerderij, toch zit er een wereld van verschil 
tussen boerenkaas en fabriekskaas.
 Zelf heeft hij ook het liefst boerenkaas op 
brood: de echte boeren Leidse of een heerlijke 
boeren extra belegen. ‘Of bij de borrel een 

fantastische geitenkaas!’
Als hij in Amsterdam soms langs kaaswinkels 
loopt, dan ziet hij soms de meest vreemd 
gekleurde kazen liggen: rode of blauwe kaas. 
‘Tja, ieder z’n smaak. Maar mij maak je er niet 
blij mee. Geef mij maar gewoon een goede, 
traditionele xkaas, die heeft verder niks nodig. 
Goede wijn behoeft geen krans, en dat geldt 
ook voor kaas, althans dat is míjn persoonlijke 
smaak’, aldus Peter.

ONDERNEMEN IN OOSTERSTRAAT
Peter van de Velde is ook al vele jaren lid van 
de Groningen City Club. En is blij dat er een 
vereniging is voor ondernemers in de binnen-
stad. Al geeft hij toe dat hij lang niet altijd op 
de ledenvergaderingen komt. Hij heeft het 
behoorlijk druk, zeker sinds er ook een tweede 
zaak bij is gekomen in Helpman.
Maar het is goed dat een vereniging als de GCC 
meedenkt over de toekomst van de binnen-
stad. Want die baart hem toch wel zorgen. 
‘Er verdwijnen veel winkels in de binnenstad 
de laatste jaren. Dat heeft natuurlijk ook te 
maken met veranderingen in behoeften van 
de consument. Maar ik zie de laatste tijd toch 
wat panden leeg staan. En dat is wel een beetje 
zorgelijk. Want de stad als geheel moet wel 
aantrekkelijk blijven’.

Gelukkig heeft de Oosterstraat een actieve 
winkeliersvereniging. En dat is maar goed ook. 
‘We zitten hier wel een beetje te wachten tot 
de bussen er uit gaan. Wat ons betreft wordt 
ook de Oosterstraat zo snel mogelijk een wan-
delgebied. Helaas vrees ik dat we daar nog wel 
een paar jaar op moeten wachten’.
Het zou goed zijn voor de binnenstad wanneer 
er weer meer bewoners komen. ‘Daarom ben ik 
blij met het project Merckt. Want de binnen-
stad moet niet al te eenzijdig op de horeca en 
studenten worden gericht’.
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SOEPELER MET VENSTERTIJDEN
Een wens van Van de Velde zou zijn dat dat de 
gemeente nog eens beter kijkt naar de Ven-
stertijden. ‘Ik heb een winkel. Maar die moet ik 
wel kunnen bevoorraden. Stel dat ik mijn auto 
vol heb met kazen, maar ik mag niet naar mijn 
winkel, dan is dat niet prettig. Ik begrijp wel dat 
het goed geregeld moet worden, maar je zou 
toch ook iets moeten kunnen verzinnen om onze 
winkels wel goed te kunnen bevoorraden. Het 
bevoorraden door leveranciers is geen probleem 
met de venstertijden, maar een zelfstandige 
winkelier zou ook de mogelijkheid moeten 
hebben om op kleine schaal te kunnen laden en 
lossen buiten de openingstijden. Ik kan me voor-
stellen dat een een vorm van incidentele onthef-
fingen handig zou zijn, waardoor je bijvoorbeeld 
acht keer per jaar recht krijgt om ’s avonds te 
laden en te lossen. Ik moet hier wel m’n kaas 
kwijt kunnen!’, aldus Peter van de Velde.



ALGEMENE 
ONDERNEMERSONDERSTEUNING: 
•	 MKB Nederland Noord: 
	 Belangenbehartiging 21ste eeuw | 
	 bereikt-ontmoet-informeert-ondersteunt | 
	 15000 leden | koepelorganisatie | 
	 vóór & dóór ondernemers. 
	 Contactgegevens:
	 -	 Leonard Springerlaan 31, 
		  9727 KB Groningen
	 -	 Tel.: 050-5275757, fax 050-5278373
		  email: noord@mkb.nl 
		  twitter: @mkbnlnoord

DIGITALE ONDERSTEUNING:
•	 Studio Wisemice: 
	 Wijsheid in Webdesign en Workshops. 
	 Contactgegevens: 
	 -	 Bloemsingel 202, 9712 KZ Groningen
	 -	 Tel.: 06-43525988, 
		  e-mail: wisemice@gmail.com

FINANCIËLE ONDERSTEUNING: 
•	 VDW accountancy B.V.: 
	 Gratis eerste anderhalf uur advies
	 of second opinion. Daarna 10% korting 
	 op uurtarief voor adviesdiensten. 
	 Contactgegevens: 
	 -	 Damsterdiep 49-53, Postbus 484, 
		  9700 AL Groningen
	 -	 Tel.: 050-4063008, fax: 050-3184885, 
		  e-mail: info@vdwgroep.nl

INVENTARISATIE ONDERSTEUNING:
•	 Crito BV Balans- en adviesbureau: 
	 10% korting op uw voorraadtelling,
	 uitgevoerd door Crito BV.. 
	 Contactgegevens:
	 -	 Paterswoldseweg 806, 
		  9728 BM Groningen
	 -	 Tel.: 050-7901043, 06-41338600, 
		  e-mail: mdevries@crito.info

JURIDISCHE ONDERSTEUNING:
•	 Bout Overes Advocaten Groningen: 
	 Gratis eerste gesprek over elk denkbaar 
	 juridisch geschil op zowel civielrechtelijk als
	 strafrechtelijk gebied. 
	 Contactgegevens:
	 -	 Ossemarkt 7, Postbus 7015, 
		  9701 JA Groningen
	 -	 Tel.: 050-3140840, fax: 050-3128112, 
		  e-mail: info@boutoveres.nl

•	 De Haan Advocaten & Notarissen: 
	 Gratis intake gesprek en vervolgens 
	 10% korting op de advocaat- en 
	 notariskosten. 
	 Contactgegevens: 
	 -	 Turfsingel 33, 9712 KJ in Groningen
	 -	 Tel.: 050-3181344, fax 050-3124918, 
		  e-mail: m.schaap@dehaanlaw.nl 
	

MAKELAARS
ONDERSTEUNING:
•	 Cushman & Wakefield:
	 Eerste gesprek en/of advies over
	 elk vastgoedonderwerp. 
	 Prijs op maat bij vervolgafspraken 
	 of opdrachten. 
	 Contactgegevens: 
	 -	 Hereweg 95B, 9721 AA Groningen
	 -	 Tel.: 050-3141232, 
		  e-mail: dolf.stelpstra@cushwake.com 

PROMOTIONELE 
ONDERSTEUNING: 
•	 NDC mediagroep, afdeling Sales: 
	 Adverteren doet verkopen! 
	 Profiteer van de mogelijkheden bij de 
	 grootste uitgever van Noord Nederland! 
	 Contactgegevens:
	 -	 Lübeckweg 2, 9723 HE Groningen
	 -	 Tel.: 050-5844444, 
	 -	 e-mail: 
		  verkoopgroningen@ndcmediagroep.nl

VEILIGHEIDS
ONDERSTEUNING:
•	 RECO Security: 
	 20% korting op uw huidige prijs voor:
	 mobiele-surveillance, alarmopvolging 
	 en winkelbeveiliging.
	 Contactgegevens: 
	 -	 Postbus 6030, 9702 HA Groningen
	 -	 Tel.: 050-2600082
	 -	 email: info@reco-security.nl

ZORGONDERSTEUNING:
•	 De Friesland Zorgverzekeraar: 
	 GCC-leden ontvangen 10% korting op
	 Basisverzekering,  Aanvullende 
	 Verzekeringen, Doorlopende 
	 Reisverzekering en Doorlopende 
	 Annuleringsverzekering. 
	 Contactgegevens: 
	 -	 Tel. 058-291.31.31

Voordelen uitsluitend voor GCC-leden
De Groningen City Club (GCC) is in de allereerste plaats een belangen-behartiger. 
Meestal is dat onzichtbaar werk, waar pas na jaren soms iets van te merken is. 
Om haar leden ook sneller en een meer zichtbaar voordeel te bieden heeft GCC een 
aantal leden bereid gevonden hun collega-ondernemers tegen een lagere prijs dan 
normaal te ondersteunen. GCC heeft gekozen voor leden die iets bieden waar elke 
ondernemer mee te maken kan krijgen. Onderstaande GCC-leden bieden hun collega-
ondernemers ondersteuning aan bij:

GRONINGEN CITY CLUB
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Bovenstaande 
aanbiedingen 
gelden uitsluitend 
voor leden van de 
Groningen City Club.

Op de website www.groningencityclub.nl  staan de aanbieders ook genoemd met een directe 
link naar hun respectievelijke websites  en/of een uitgebreidere toelichting op hun aanbieding.


